Podstawy przedsigbiorczosci.
Klasa II ABO
19.05.2020
Temat: Biznesplan.
Zanim przeczytacie lekcjg z podrgcznika i1 notatke, proszg zastanoéwcie sig:

Co to jest plan, po co pisze si¢ plan 1 w czym on pomaga?
Jakie znasz plany i uzywasz w codziennym zyciu?
Czego dotyczy biznesplan?

Biznesplan- to dokument zawierajacy analiz¢ celow i sposobow prowadzenia firmy.
Pelni on 2 podstawowe funkcje:
1. wewngtrzng — umozliwia wiasciwe wykorzystywanie zasoboéw, mozliwosci firmy i
pozwala na wlasciwe organizowanie biezacej i przyszlej dziatalnosci firmy.
2. zewnetrzna- umozliwia otrzymanie dotacji, kredytow 1 innych srodkéw finansowych.
Jezeli firma chce dosta¢ kredyt na swoja dzialalno$¢- kazdy bank zazada
przedstawienia biznesplanu.

Przed rozpoczgciem wlasnej dziatalnosci gospodarczej, kazdy musi doktadnie przemysle¢
1 zaplanowac¢ swoje dzialania.
Rozpoczgceie dziatalnosci firmy jest bardzo powaznym krokiem i nie mozna podejmowacé
pochopnych, nieprzemys$lanych decyzji, bo skutkiem tego beda problemy.

Dlatego kazdy przyszly przedsigbiorca musi szczegétowo przemysle€ i przygotowac biznesplan
swojego przedsigbiorstwa.
Zasady opracowania biznesplanu.
Biznesplan powinien by¢:
utozony w logiczna cato$¢- aby czytajac go, mie¢ pelny obraz dziatania firmy
opracowany na podstawie rzetelnych i konkretnych informacji
elastyczny- mie¢ kilka wariantow dziatania firmy np. na wypadek kryzysu, czy
wysokich zyskow
poprawny jezykowo, jasnym, fachowym jezykiem.

Biznesplan ma ustalong strukture i obejmuje wszystkie obszary dzialania firmy.
To rozpisany krok po kroku plan dziatania przedsigbiorstwa.
Zawiera:
1) rodzaj zamierzonej dziatalnos$ci- czyli co bedzie produkowa¢ albo jaka ustuge
oferowac klientom
2) srodki finansowe- czyli ile kasy potrzeba i skad ja wezmiesz zanim otworzysz firme
3) lokalizacja- gdzie bedzie si¢ znajdowac firma.
Pamigtaj, miejsce lokalizacji ma duze znaczenie dla powodzenia firmy.
4) Struktura organizacyjan- czyli jakie stanowiska beda w twojej firmie, kto od kogo
bedzie zalezatl.



5) Metody organizacji i zarzadzania- czyli jakich pracownikow bedziesz potrzebowat
6) analiza rynku- czyli musisz doktadnie przeanalizowac¢, czy towar, ktory bedziesz
produkowat bedzie miat nabywcow.
Musisz wiedzie¢ w jaki sposob bedzie prowadzona sprzedaz, reklama i promocja
twoich produktow.
Produkcja towaru to jedno, a znalezienie klientow i ciagto$¢ sprzedazy to drugie.
Analiza rynku to rowniez sprawdzenie konkurencji.
7) Analiza finansowa- czyli doktadne zaplanowanie wydatkéw, jakie firma bedzie
ponosi¢ w trakcie dzialania.
Trzeba podliczy¢- wyliczy¢ wszystko! Kazdy wydatek zwiazany z zakupem
surowcow do produkcji, maszyn, narzedzi, pensje dla pracownikow, optaty za
media,
raty za kredyty. Jest tego duzo.

Celem kazdej prowadzonej dziatalnosci jest zysk. Firma ma zyski, jezeli sprzeda
swoj produkt powyzej wartosci kosztow jego produkcji.

Przyktad.
Wyprodukowatam szafg.

Koszt produkeji to 50 zt ( tyle kosztowaly deski, gwozdzie,zuzycie maszyn, pradu, wody.).

Sprzedatam tg szafg za 100 zt. Czy zwrocily mi si¢ koszty i jeszcze zarobitam 50 zt.

To jest moj zysk.

To taki drobniutki przyktad. Prowadzac firmg, te obliczenia kosztéw i zyskow sa znacznie

bardziej skomplikowane.

Dlatego oblicza sig¢ prog rentownos$ci. Czyli za ile trzeba sprzeda¢ towar,zeby na nim
zarobi¢ 1 mie¢ zyski.

Zadanie.
Prosze, przeczytajcie rozdziat w podrgczniku.



